
CICLO 2024

AGILIDAD
EN LA TRANSFORMACIÓN DEL SEGURO

ASESORE S      CO
LAB

ORADORES

A SESORES      CO
LA

BORADORES



En 2024 nos sumergiremos en las metodologías 
ágiles para convertirlas en la ventaja competitiva 
de las y los Productores Asesores de Seguros. 

Buscamos ofrecer una perspectiva estratégica y 
completa sobre la agilidad como un catalizador para 
el éxito en la competitiva industria de seguros.

Sabrán cómo pueden adapatarse al cambio a velo-
cidades sin precedentes y tomar decisiones infor-
madas con agilidad para presentar soluciones a las 
cambiantes necesidades de los clientes.
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RC PROFESIONAL

Desafíos y oportunidades 
en estos tipos de seguros

MEJORES PRÁCTICAS

Presentación de las mejores 
prácticas en la industria

MEDICIÓN DEL ÉXITO ÁGIL
Neurociencias Aplicadas a la 
Venta de Seguros

Cómo fomentar una cultura 
ágil en la organización del PAS

COMERCIALIZACIÓN ÁGIL

Estrategias de Comercialización 
Ágil en el contexto de seguros

INNOVACIÓN ÁGIL

Seguros innovadores y cómo 
están cambiando el mercado

Neurociencias Aplicadas a 
la Venta de Seguros

GESTIÓN DE RIESGOS 

Riesgos y el cumplimiento 
normativo en seguros

SEGUROS VERDES

Sostenibilidad y los riesgos 
ambientales en la industria

CULTURA DE AGILIDAD NEUROVENTAS

TEMÁTICAS



Transformación digital, integración 
tecnológica e inteligencia artficial 
aplicada. ¡Manos a la obra!

WORKSHOPS

Agilidad
Enfoque
Puesta en práctica



PCC ‘IN COMPANY’

Desde el espacio de webinarios 
facilitamos a las aseguradoras el 
contacto con el canal y la oferta de 
cursos para la reválida de matrícula de 
su red de productores en todo el país, 
en alianza con FAPASA y con el 
posicionamiento de Jornada de 
Seguros A+C. También ofrecemos este 
servicio en las instalaciones del cliente 
en formato presencial o Workshop.
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¡Reservá TU ESPACIO!



Somos la opción más completa de servicios de 
capacitación para el PAS. Nuestra oferta se compone 
de espacios de sponsoreo en las jornadas de seguros 

regionales, webinarios, workshops y cursos PCC 'in 
company'. Las emporesas nos eligen para conectar 
con más productores de seguros y capacitarlos en 

múltiples formatos.
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JORNADADESEGUROS.COM.AR
jornada@solcomunicaciones.com.ar - 011-3989-7320

COMERCIALIZA: 

In Itinere:  11 4073 9204
leo@initinere.com.ar

Grupo Sol: (54 9) 11 4403-3099 
nsbancos@solcomunicaciones.com.ar


